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In the recent years, in Romania the significant process of specialization for some
credit institutions, appeared on the background of the improvement in the economic
environment, determined the emergence of a more complex financial landscape that
now comprises consumer finance societies, mortgage societies, microfinance
societies and some specialized banks. As consequences of these developments, we
could highlight the increasing competition in the banking sector, a better allocation
of financial resources in the economy; the increasing firms’ competitiveness,
through diversifying the sources of financing; the increasing degree of financial
intermediation; the populations’ standard of life increase.
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Introducere

In ultima perioadd asistim in fara
noastrd la un proces semnificativ de
specializare a unor institutii de credit.
Aceastd tendintd se manifesta pe fundalul
imbunatatirii mediului economic roma-
nesc si al nevoii tot mai acute de produse
si servicii bancare competitive. In acest
context, trebuie remarcat faptul ca si do-
meniul/sectorul bancar roménesc a inre-
gistrat o evolutie pozitiva in ultimii ani si
prezintd in continuare un potential de

" Versiune extinsd a referatului prezentat de
autori la Conferinta anuald SOREC cu tema
“Competitivitate si integrare europeana”,
Bucuresti, 18-19 noiembrie, 2005.

crestere considerabil, dovada stind o se-
rie de indicatori specifici.

1. Mediul bancar romanesc si
perspectivele integrarii in
Uniunea Europeana

Astfel, inter-
medierea financi-
ard prognozata pen-
tru anul 2005 (de
21% din PIB),
desi in crestere 1n
comparaie cu anul
trecut (cand acest
indicator a 1inre-
gistrat 17,5%) re-
prezintd aproxi-
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mativ jumatate din intermedierea finan-
ciard calculatd ca medie pentru cele 10
state noi membre ale Uniunii Europene
(de 39,1% 1n 2004) si este de aproape
cinci ori mai mica fatd de media celorlalte
15 state din UE (106,1% in 2004).

Ritmul de crestere a creditului
neguvernamental §i a componentelor a-
cestuia a fost extrem de alert Incepand cu
anul 2000, inregistrind un record 1n anul
2003, datorat in special cresterii creditu-
lui adresat populatiei. Astfel, creditul a-
cordat populatiei n luna august 2005 re-
prezenta 34,6% din total credite neguver-
namentale, iar componenta credite acor-
date populatiei pentru consum atingea ni-
velul de 25,4%, fiind aproximativ egald
cu componenta credite corporative pentru
investitii (de 29,4% din total credit ne-
guvernamental). Dimensiunea creditelor
acordate pe segmentul imobiliar/ipotecar
ramane in continuare la un nivel foarte
redus, de 8,4% din total credit neguver-
namental. De altfel, comparativ cu tarile
din zona euro, unde ponderea creditelor
de consum si a celor ipotecare/imobiliare
in totalul creditelor acordate populatiei
este de 13,4% si respectiv 68,9%, in
Romania raportul este invers, de 74,5%
pentru consum §i 25,5% pentru segmentul
credite ipotecare/imobiliare.

In acest context, este de semnalat fap-
tul cd segmentul de retail banking cu-
noaste o dezvoltare din ce in ce mai pu-
ternica, prezentand in continuare, un po-

tential de crestere ridicat; desi ritmul de
crestere a creditelor acordate populatiei a
fost ridicat, ponderea acestora in PIB ra-
mane la un nivel redus, de 5% pentru anul
2004, in 2005 fiind estimatda la 7% din
PIB.

in cadrul creditelor de retail, cele in
valutd ocupa o pondere din ce in ce mai
mare, chiar Ingrijoratoare, inregistrand un
nivel de 49,7% din totalul pasivelor fi-
nanciare ale populatiei, pentru luna martie
2005. Tot in acest sens, statisticile aratda
ca pe componente ale creditelor acordate
populatiei, in ceea ce priveste creditele de
consum, structura lei — valutd n august
2005 este de 62,8% pentru lei si 37,2%
pentru valuta, insa, pentru creditele imo-
biliare/ipotecare, valuta ocupa o pondere
covarsitoare, de 91,7% pentru valuta si
8,3% 1n lei.

La capitolul credite si depozite pe lo-
cuitor, un studiu elaborat la Bank Austria
Creditanstalt aratd ca la sfarsitul anului
2004, comparativ cu nivelurile inregis-
trate in tarile din S-E Europei s§i zona
euro, mai este loc mult pentru crestere,
atdt In ceea ce priveste creditarea cat si
economisirea.

Gradul de penetrare a serviciilor ban-
care 1n randul populatiei este de 40%, to-
talul activelor financiare nete ale popula-
tiei la sfarsitul anului 2004 fiind de 20
miliarde euro.

Tabelul 1: Credite si depozite pe locuitor, 2004

Credite Depozite
Romaénia 135 euro 414 euro
S-E Europei 323 euro 1.331 euro
Zona euro 12.398 euro 13.226 euro
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Sursa: Studiu Bank Austria Creditanstalt.

Conform raportarilor Biroului de cre-
dite, restantele totale ale persoanelor fi-
zice la bancile comerciale Tnsumau la
sfarsitul lunii septembrie 2005 43,1 mi-
lioane de euro si 191.000 de rau-platnici,
cifre in crestere, dar care deocamdata nu
inregistreaza niveluri ingrijoratoare, cre-
ditele restante localizate la populatie fiind
de 0,51% din totalul creditelor acordate
populatiei.

Atractivitatea sistemului bancar roma-
nesc este sustinutd si de indicatorii de
prudentialitate si de profitabilitate foarte
buni nregistrati Tn ultimii ani, indicatori
care demonstreazd ca avem un sistem
bancar stabil si profitabil. Astfel, raportul
de solvabilitate pentru septembrie 2005
este de 19,3% (peste nivelul minim impus
de BNR, de 12%), rentabilitatea activelor
(ROA) de 2% (peste marimea tipica pen-
tru acest indicator specificd tarilor dez-
voltate, unde se situeaza intre 0,5-1%) si
rentabilitatea capitalurilor (ROE) de
16,9% (din nou, peste nivelul frecvent in-
talnit pentru acest indicator, in tarile dez-
voltate fiind de 10-12%).

Imbunatatirea mediului bancar roma-
nesc poate fi invocatd si prin analiza
structurii capitalului social, din cele 40 de
institutii de credit (inclusiv Creditcoop si

sucursalele bancilor strdine) existente la
data de 30.09.2005, 38 erau cu capital
majoritar privat, din care 10 cu capital
majoritar autohton, tendinta fiind 1in
continuare de diminuare a prezentei statu-
lui in actionariatul bancilor din sistem,
prin mult asteptata finalizare a privatizarii
BCR, cea mai mare banca din sistem, pri-
vatizare care va duce si la cresterea pon-
derii capitalului strdin 1n sistemul bancar.

Asa cum se intampla si in sistemele
bancare din tarile dezvoltate, sistemul
bancar roméanesc are un inalt grad de con-
centrare bancard, primele 5 banci in fun-
ctie de cota de piata (BCR, BRD,
Raiffeisen Bank, HVB Bank, BancPost)
detinand la 30.09.2005, 59,4% din active-
le bilantiere agregate, 61,2% din creditele
totale acordate, 57,7% din depozitele
atrase $i 58,9% din capitalurile proprii, cu
observatia ca finalizarea fuziunii HVB-
BCIT-Unicredit, dar si lupta durd pentru
concurenta va schimba in foarte scurt
timp clasamentele.

Profilul sistemului bancar roméanesc la
sfarsitul anului 2004, din punct de vedere
al ponderii activelor nete in PIB, indica
faptul ca finantarea in Romania este pre-
ponderent axatd pe banci, piata de capital
avand un rol redus.

Tabelul 2: Profilul sistemului financiar romanesc in anul 2004

Institutii de intermediere financiara Active nete Active nete/PIB
(mld. ROL) (%)

Institutii de credit (inclusiv CREDITCOOQOP) 901.492,0 37,7

Societati de asigurari 46.787,7 2,0

Fonduri de investitii 5.083,0 0,2

Societati de investitii financiare 32.231,9 1,3
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Institutii de intermediere financiara Active nete Active nete/PIB
(mld. ROL) (%)
Societati de leasing 55.528,2 2,3

Sursa: Raportul anual al BNR 2004.

2. Specializarea in sistemul
bancar romanesc — cauze,
evolutii, consecinte

In esenta, intre principalii factori care
duc la amplificarea fenomenului de spe-
cializare a institutiilor de credit in siste-
mul financiar autohton, putem considera:
cresterea concurenfei pe piata bancara;
existenta unor segmente de piata neexplo-
rate 1ncd; legislatia actuald in domeniu
sau cea in stadiul de proiect (inclusiv cea
prudentiald); nereglementarea activitatii
unor institutii financiare; cresterea nivelu-
lui de trai si a veniturilor populatiei; libe-
ralizarea contului de capital; cresterea
gradului de culturd economico-financiara
a populatiei.

In cadrul peisajului institutiilor finan-
ciare din tara noastra, institutiile de credit
specializate pot fi incadrate in doud cate-
gorii: institutii financiare bancare si insti-
tutii financiare nonbancare. Directiile
care privesc specializarea activitatilor in-
stitutiilor financiare bancare sunt: speci-
alizare pe ramuri de activitate (banci de
comert exterior, de investitii etc.), specia-
lizarea pe retail banking sau corporate
banking, specializate 1n finantarea prin
credit a achizitiilor de automobile, specia-
lizare in contracte de economisire-credita-
re in sistem colectiv pentru domeniul
locativ, cooperative de credit etc.

In ceea ce priveste institutiile finan-
ciare nonbancare, constituite cu scopul
de a desfasura, cu titlu profesional, activi-
tati de creditare din surse proprii sau im-
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prumutate de la institutii de credit sau alte
institutii financiare si carora le sunt inter-
zise atragerea de depozite sau alte fonduri
rambursabile de la public, acestea se inca-
dreaza in urmatoarele tipuri de activitati:
banci ipotecare (societati de credit ipote-
car, pana la intrarea in vigoare a legii pri-
vind functionarea acestor tipuri de in-
stitutii financiare), societati de credit
consumer finance, leasing, factoring, case
de ajutor reciproc, case de amanet.

Finantarea imobiliara se poate realiza
prin mai multe sisteme de finanfare, intal-
nite, intr-o proportie mai mare sau mai
mica, si in Romania.

Finantarea prin credit ipotecar, cu
ponderea cea mai mare in totalul finan-
tarilor imobiliare, este realizatd atit prin
intermediul bdancilor comerciale (aproxi-
mativ 18 banci comerciale din sistemul
bancar romanesc acorda credite ipoteca-
re/imobiliare), cat si prin intermediul a
trei societati de credit ipotecar (Domenia
Credit, care deja face raportari catre
BNR, Immofinance si Imobilia Credit). O
data cu intrarea 1n vigoare a legii privind
activitatea bancilor ipotecare, aceste so-
cietati de credit ipotecar s-ar putea trans-
forma n banci ipotecare. Piata creditului
ipotecar din Roméania este incd intr-un
stadiu incipient de dezvoltare; aplicarea
formulei lui Debelle (Debelle, G., 2004)
pentru calculul valorii maxime a creditu-
lui ipotecar arata ca, la nivelul lunii mar-
tie 2005, volumul creditelor ipotecare
acordate reprezenta doar 35% din poten-
tialul de credite ipotecare (Neagu, F.,



Margarint, A., 2005).

incepénd cu vara anului 2004, siste-
mul bancar roménesc s-a Tmbogatit cu un
nou tip de banca specializata, institutiile
specializate in contracte de economisire-
creditare in sistem colectiv pentru dome-
niul locativ, prin acordarea autorizarii de
functionare pentru Raiffeisen Banca pen-
tru Locuinte, iar in 2005 a fost infiintata
HVB Banca pentru Locuinte. Specific
acestor tipuri de institutii, reglementate
prin Legea nr. 541/2002, este si acordarea
unei subventii de catre stat, sub forma
unei prime. Noua formula de finantare
imobiliarda a fost un succes, rezultatele
obtinute de Raiffeisen Banca pentru Lo-
cuinte in primele trei luni de activitate,
adica 10.266 contracte incheiate, in va-
loare totald de 1.820 miliarde ROL, re-
prezentand si o dovada a nevoii de ase-
menea produse financiare, contractele de
economisire-creditare, In conditiile in
care reglementarile BNR cer un avans mi-
nim prohibitiv pentru o parte dintre cei
care aveau in vedere creditul bancar ipo-
tecar.

Leasing-ul imobiliar, desi a avut un
debut nefericit, avand in vedere falimen-
tul companiei germane MTS Leasing,
poate fi o alternativa viabild de finantare
imobiliara, fiind preferata in special de
agenti economici, institutii publice,
ONG-uri si mai putin persoane fizice.
Multe dintre contractele de leasing imobi-
liar au vizat modalitatea de finantare
»sale and lease back”, pentru obtinerea
de resurse financiare suplimentare. Poten-
tialul de dezvoltare si pe acest segment de
piata este important, daca avem in vedere
cd un studiu Alpha Bank din 2004 estima
piata leasing-ului imobiliar din Romania
la un nivel de doar 0,18% din PIB.

in opinia noastra, principalii factori
care au intdrziat dezvoltarea finantarii

imobiliare din Romania sunt: nivelul ridi-
cat al inflatiei din anii trecuti, care a de-
terminat rate inalte ale dobanzilor; perioa-
dele de rambursare multa vreme reduse;
concurenta scdzutd pe piata creditelor
ipotecare; accesul redus al populatiei la
contractarea de credite, o lungd perioada
de timp; intermedierea financiara scazuta
si piata financiara slab dezvoltata; insu-
ficienta resurselor de creditare pe termen
lung; costul (tot mai) ridicat al imobilelor,
in special comparativ cu nivelul redus al
castigurilor populatiei; structura pe ra-
muri a economiei romanesti; nivelul ridi-
cat al riscului in domeniu.

Consideram ca principalii factori care
pot incuraja dezvoltarea finangarii imo-
biliare in Romania sunt: scaderea inflatiei
si reducerea ratelor si marjelor de do-
banda; masurile de politicdA economica
care sa Incurajeze finantarea imobiliara;
liberalizarea contului de capital si ieftini-
rea resurselor, prin infuziile de capitaluri
strdine; cresterea concurentei bancare;
aparitia de noi actori pe piata si diver-
sificarea produselor destinate finantarii
imobiliare; dezvoltarea activitatii de retail
banking si patrunderea bancilor in mediul
rural; promulgarea/adoptarea legilor ce
reglementeaza finantarea imobiliard (mo-
dificarea legii privind creditul ipotecar;
legea obligatiunilor ipotecare; legea ban-
cilor de credit ipotecar; legea privind se-
curizarea creantelor); cresterea puterii de
cumparare a populatiei Tn valutd, datorita
aprecierii monedei nationale; acordarea
unor subventii (prime) de catre stat.

Un alt tip de institutii de credit speci-
alizate care poate fi intalnit si in sistemele
bancare din tarile dezvoltate il reprezinta
bancile specializate in atragerea econo-
miilor populatiei. O analiza a acestui seg-
ment de piatd din Romania ne aratd sca-
derea cotei de piatd a Casei de Economii
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si Consemnatiuni, caz 1n care trebuie
semnalatd si transformarea sa prin schim-
barea de statut, din postura de casd de
economii in cea de bancd universald. In
acest context, daca in anul 1990 CEC de-
tinea 90% din totalul economiilor popula-
tiei (in conditiile 1n care era singura insti-
tutie de credit care lucra cu populatia), In
2005 cota sa de piata a scazut sub 5%, pe
fundalul aparitiei concurentilor. Erodarea
pozitiei de lider a CEC a fost determinata
de redefinirea prioritatilor bancilor co-
merciale (in ultimii ani populatia benefi-
ciind de dezvoltarea si diversificarea pro-
duselor bancare de economisire), iar intr-
0 masura mai micd si de aparitia in-
stitutiilor specializate in contracte de eco-
nomisire-creditare 1n sistem colectiv, pen-
tru domeniul locativ (care a redus si mai
mult atractia exercitatd de CEC in randul
populatiei, o motivatie pentru noua for-
muld de economisire fiind si subventia
acordata de stat, in cazul contractelor de
economisire-creditare).

Pe de alta parte, chiar nivelul econo-
misirii din fara noastrd a fost in ultimii
ani relativ redus, mult sub potential, sta-
tisticile aratdnd un decalaj evident fata de
tarile Uniunii Europene. Consideram ca
principalii factori care conduc la scade-
rea economisirii In fara noastrd sunt:
existenta unor perioade cu dobanzi real-
negative; nivelul si ritmul de crestere sca-
zut al veniturilor populatiei; cresterea
consumului si a indatorarii; reorientarea
veniturilor catre cheltuieli cu Invatiman-
tul si asistenta medicald; schimbarile de
trend demografic; reforma lenta in siste-
mul de pensii; politica fiscala (cresterea
nivelului cotei de impozitare a veniturilor
din dobanzi).

Cu toate acestea, in compensatie
exista si o serie de factori de impulsio-
nare a economisirii, dintre care amintim:
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afluxurile masive de capitaluri provenite
din veniturile romanilor care muncesc in
straindtate (estimate la 4,8% din PIB pen-
tru 2005 si Insemnand peste 3,5 miliarde
de euro); inovatia financiara si aparitia de
noi forme de economisire; dezvoltarea
culturii economico-financiare a populatiei
si diversificarea activelor financiare la
care se apeleaza pentru economisire; cres-
terea nivelului de garantare a depozitelor
1n sistemul bancar (maxim echivalentul in
lei a 10.000 de euro 1n 2005, urmand sa
creasca gradual, pana la echivalentul in
moneda nationala a 20.000 de euro, din
ianuarie 2007).

in  ultimii ani, fenomenul de
consumer-finance a luat amploare si in
Romania, in spatele unor firme precum
Credisson International, Credex Finantari
SRL, Estima Finance, Euroline Retail
Service, TBI Credit, Ralfi, BRD Finance,
gdsindu-se mari retaileri (ca Flanco,
Altex sau Domo), banci (BRD-GSG,
Raiffeisen Bank) sau alte institutii finan-
ciare din strdinatate, prezente si pe alte pi-
ete din Europa Centrala si de Est (EFG
EuroBank Ergassias, Cetelem, France
Finance, Romanian American Enterprise
Fund, TBIF Financial Services BV), ins-
titutii financiare prezente si pe alte seg-
mente ale pietei financiare: leasing, fon-
duri de investitii, banci (RALFI, TBI).
Prin intermediul lor, in ultimii ani au fost
creditate sute de mii de persoane fizice,
volumul creditelor acordate depasind 500
de milioane de euro. O laturd corelatd cu
proliferarea consumer credit-ului tine de
cardurile de credit co-branded (de exem-
plu BRD Finance — Rombiz, BRD
Finance - Carrefour, BCR MasterCard -
Altex, Raiffeisen — Connex) sau tip pro-
prietar (de exemplu cardul de credit
EuroLine), statisticile aratind ca au fost
emise peste 1,5 milioane de carduri de



credit si circa 85% din volumul sumelor
imprumutate prin card sunt rambursate in
rate.

Finantarea prin leasing a capatat in
ultimii ani valente din ce Tn ce mai impor-
tante, in perioada 1998 — 2004 piata cres-
cand de aproape zece ori, atingand nivelul
de 1,45 miliarde de euro si fiind estimata
pentru sfarsitul anului 2005 la aproxima-
tiv 2 miliarde de euro. Conform datelor
furnizate de Asociatia Societatilor de
Leasing din Romania (ASRL) si Asocia-
tia de Leasing Bancar (ALB) structura
contractelor de leasing in functie de
obiectul contractului se prezenta dupa
cum urmeaza: vehicole 94,9%, respectiv
70,9%; echipamente 4,8%, respectiv
25,9% si leasing imobiliar 0,3%, respec-
tiv 3,2%. Dupa cum se poate observa,
preponderenta contractelor de leasing este
orientata catre achizitiile de vehicole.

Datorita dezvoltarii pietei de leasing si
a falimentului MTS Leasing, a devenit
prioritara si acut necesara reglementarea
in domeniu, in prezent aflandu-se in lucru
Legea privind reglementarea institutiilor
financiare nonbancare, in care sunt in-
cluse si prevederi de interes pentru func-
tionarea societdtilor de leasing.

in acest context, este de remarcat fap-
tul cd o lege pentru reglementarea
institugiilor financiare nonbancare este o
necesitate si poate ca ar fi fost bine-venita
incd din anul 2004. Peisajul financiar
romanesc a capatat consistentd in ultimii
ani, diversificarea fiind benefica prin
prisma concurentei, dar facind necesara
si reglementarea unor segmente neglijate
pentru a nu le periclita dezvoltarea si a nu
afecta imaginea intregii piete financiare.

In viziunea BNR, principalele efecte
ale supravegherii pietei leasing-ului sunt:
diminuarea riscurilor generate de activita-
tea de creditare; protectia beneficiarilor

de credite (mai ales in cazul falimentelor
institutiilor); evitarea supraindatorarii;
tei de leasing; posibilitatea de a obtine in-
formatii financiare suplimentare in sco-
puri statistice si de analiza; concentrarea
operatorilor specializati (fuziuni, achizitii
etc.) In principal datoratd de nivelul
capitalului social minim propus, de
400.000 RON; costuri suplimentare pen-
tru autoritdti si pentru societatile care in-
trd sub incidenta legii; si, poate cea mai
importantd consecintd, prevenirea propa-
garii unor efecte negative catre alte seg-
mente ale pietei financiare, in caz de fa-
liment.

Creditarea populatiei este, nu numai in
Romainia, un segment care atrage pe
langa banci si institutiile de credit spe-
cializate. Clientii, persoane fizice cu ve-
nituri mici care au nevoie de microcredite
nu Indeplinesc intotdeauna conditiile des-
tul de restrictive pe care le impun bancile
comerciale. Se apreciaza ca, in special in
tarile in dezvoltare (cu economie de piata
emergentd/in formare), institutiile specia-
lizate in microcreditare, dar §i cooperati-
vele de credit pot avea un rol determi-
nant, acoperind zonele de piata neglijate
de catre banci.

Nu intdmplator, anul 2005 a fost de-
clarat anul international al microfinan-
tarii. Se apreciazd cd pe plan mondial
pentru cele 2,5 miliarde de persoane din
tarile sarace si pentru multi dintre cei 2,7
miliarde de locuitori din statele cu veni-
turi medii, serviciile traditionale bancare
sunt in mare masurd intangibile (Time-
well, S., 2005). in Romania, conform
estimarilor CAPA Finance, potentialul de
microfinantare depdseste de 10-20 de ori
nivelul actual al (micro)creditelor, esti-
mandu-se cd va ajunge intre 500 de mi-
lioane si un miliard de dolari SUA.
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La ora actuala, conform MIMMC cele
15 organisme specializate in microfinan-
tare care activeaza in Romania detin un
portofoliu de aproximativ 53,6 milioane
USD, insemnand peste 13.800 impru-
muturi, cu o valoare medie de 3.900 USD
per Tmprumut; in conditiile unei rate de
crestere in ultimii doi ani de peste 50%, si
o ratd de crestere estimatd pentru 2005 la
60-70%, se estimeaza ca se va ajunge la
un nivel de aproximativ 100 milioane
USD 1in anul 2007. Necesitatea microfi-
nangarilor trebuie inteleasa din perspec-
tiva potentialilor beneficiari: cresterea
accesului la servicii financiare pentru
microintreprinderi, pentru persoanele cu
venituri reduse si pentru zona rurala
(finantarea rurald), in conditiile in care
statisticile aratd ca in Romaénia peste
110.000 de persoane cauta surse de finan-
tare, care nu depdsesc 25.000 de dolari,
pentru dezvoltarea micilor afaceri, si
aceasta platind dobanzi intre 12-18 % la
dolari SUA. Adoptarea Legii privind
societdtile de microfinantare (al carei
proiect a fost avizat de Guvern in sedinta
din 7 aprilie 2005 si a fost inaintat Parla-
mentului) va permite conturarea mai clara
a domeniului si va atrage si alte orga-
nisme in oferirea unor asemenea finantari.

Principalele implicatii ale fenomenului
de dezvoltare a institutiilor de credit
specializate sunt: cresterea competitiei pe
piata bancara, prin aparitia de noi actori,
o mai buna alocare a resurselor in econo-
mie, cresterea competitivitatii firmelor ro-
manesti prin diversificarea surselor de fi-
nantare si a produselor si serviciilor ban-
care de care beneficiazd, cresterea gradu-
lui de intermediere financiara, amplifica-
rea canalelor de transmitere a politicilor
monetare, Incurajarea dezvoltarii regio-
nale, sustinerea de finantari la nivel secto-
rial, cresterea nivelului de trai al popula-
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tiei si a investitiilor straine directe.

In urma trecerii in revista a dezvoltarii
acestor noi actori pe piatd financiara
romaneasca, ne apare legitima intrebarea
dacd existd segmente ale pietei financiare
care nu trebuie reglementate si suprave-
gheate, dar si dilema cat de rapid trebuie
“reactionat” prin reglementare-suprave-
ghere, stiut fiind ca pericolele neinterven

tiei prin reglementare si eventual supra-
veghere (vezi cooperativele de credit sau
MTS Leasing) pot avea consecinte grave,
marcdnd dezvoltarea ulterioard a respec-
tivului segment de piatd, sau pentru o
perioadd chiar a Intregii piete financiare,
mai ales in conditiile noilor structuri de
tip grup financiar, tot mai prezente in
Romania. In plus, nu trebuie uitat ci
unele institutii de credit specializate au
apdrut ca reactie la unele reglementari
restrictive (este vorba de manifestarea
inovatiei financiare prin aparitia de noi
institutii financiare).

Concluzii

In conditiile integrarii europene si in
perspectiva, ale aderarii la zona euro, tara
noastrd trebuie sia parcurgd o etapa de
dezvoltare accelerata; fenomenul de
catching-up pe care se mizeaza pentru
apropierea tarii noastre de tarile europene
dezvoltate, presupune si asigurarea resur-
selor financiare necesare la costuri ac-
ceptabile; in conditiile In care prioritatea
urmadtorilor ani, In pregatirea adoptarii
euro ca monedd nationala, o constituie
convergenta reald, dezvoltarea sectorului
bancar este o conditie necesara. Pe de alta
parte, trebuie sd avem 1n vedere si concu-
renta mai durd, care, in conditiile unei pi-
ete bancare unice ar putea elimina concu-



rentii mai slabi si in consecinta sectorului
financiar trebuie sd i se acorde atentia
cuvenitda pe linie de reglementare, de
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